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 お客さまが物件を決める要素には、①物件の場所②家賃等のコスト③建物の構造や規模の
他にも、④内装のきれいさ（左の欄でご紹介しています）や⑤設備の良し悪しがあります。 

清水商事では二週間に一度、賃貸会議を行っておりますが、その中で管理物件の定期巡
回を行うことが決定し、現在すでに定期巡回を行っております！ 

勿論、これまでもゴミや雑草等発見した時には、その都度掃除しておりましたが、定期
的に巡回することで、物件の外観が汚れるのを未然に防いたり、問題の早期発見が可能
になります。 

第5回首都圏賃貸市場における入居者ニーズと 

意識調査2009 21C住環境研究会＆リクルート 

 右の表は、「カスタマーが欲しがっている設備・
仕様」のランキング上位をまとめたものです。 

 シングル・ファミリー物件を通じて、 

①エアコン    ②ガスコンロキッチン 

③独立洗面台  ④ピッキング対策の鍵 

が、上位に入っています（なお、現在、弊社仲介の賃貸

物件のほとんどが、新規ご入居の際には④ピッキング対
策の鍵に交換しています）。 

 とくに近年、エアコンが設備されている物件が多くな
っており、エアコンのない物件は、入居者が決まりづらく
なってきているといっても過言ではありません。エアコン
の無い物件でも、「ご入居時に新規エアコンを設置しま
す」という宣伝をしたことで決まったアパートもございま
した。  

 物件に設備を設けるのは、費用はかかりますが、有効
な投資です。 

 今後も、オーナー様に、「どんな設備を設ければ物件
の人気があがるのか」新しい情報を発信して参ります。 

  

★新入社員の紹介★ 

 ある企業が主催する集団面接に参加させて頂き、営業職を希望する
２０数名の人材から選び抜かれた２名です！！ 

 この夏、当社に新しい仲間が加わりました！ 

『伊藤純』です 『戸倉弘晶』です 

 近頃のお部屋探しでは、これまでとは少し違った傾向が出てきております。  
それは・・・、賃貸物件にも         をというご希望が少しずつ拡がっ
てきております。 

という、住空間へのこだわりは、特に２０代・３０代のお客様に増加傾向がみられ
ます。 

 そこで、清水商事では右のような 

をご提案し 

ております。 

 お部屋をご覧いただいたお客様の印
象に残るお部屋作りをし、お客様に自

分だけの特別感を感じていただく事

をコンセプトにデザインを考案してお
ります！ 

 シングル・ファミリーなどご入居形
態は様々ですが、お客様のライフスタ
イルに合った、デザイン性のあるリフ
ォームを、今後もどんどん展開してい
きたいと思います！ 

清水商事㈱より 

地元のオーナー様へお届けする 

所属：大口店 所属：妙蓮寺店 

ひと言：毎日が新し
い自分になれるをモ
ットーに、頑張って

まいります！ 

ひと言：持ち前の 
｢粘り強さ｣で日々頑
張りますので、宜し
くお願い致します。 

また、夏場は雑草が育ちやすく、放置しておくと直ぐに生い茂ってしまい、虫
が発生したり、外観が悪くなり、空室の決まりも悪くなってしまいます。 

空室を早く埋める為には、物件を案内する際に外観からお客様に 

好印象を持って頂くことが大切です！お預かりしている物件の 

入居率を上げる為に、今後も定期巡回を続けていきます！ 

２５歳 ２８歳 


